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ABSTRAK 

Penjualan merupakan salah satu aspek yang penting bagi perusahaan 

dalam usahanya untuk memperoleh laba. Pengelolaan penjualan yang kurang 

baik secara langsung akan merugikan perusahaan. Untuk itulah di perlukan 

sistem pengendalian intern pada penjualan agar dapat mengurangi kemungkinan 

terjadinya penyelewengan, pemborosan, ketidakefektifan dan ketidakefisienan 

yang dapat merugikan perusahaan. Pt. Armada Auto Tara telah menerapkan 

suatu sistem akuntansi atas penjualan. 

Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengevaluasi sistem akuntansi 

penjualan, efektifitas pelaksanaan pengendalian intern penjualan, dan 

mengevaluasi sistem akuntansi penjualan dalam menunjang efektifitas 

pengendalian intern penjualan yang di terapka Pt. Armada Autotara Cikokol. 

Data di kumpulkan dengan mengguankan metode wawancara, observasi dan 

dokumentasi. Analisis dilakukan dengan metode analisi data deskriptif, yaitu 

dengan membandingkan teori dan praktek yang sebenarnya terjadi, serta 

melakukan evaluasi terhadap dokumen terkait. 

Berdasarkan evaluasi yang telah di lakukan, menunjukan bahwa sistem 

akuntansi penjualan pada Pt. Armada Autotara sudah sesuai dengan yang di 

tetapkan perusahaan, pengendalian intern penjualan sudah cukup efektif  tetapi 

masih banyak yang perlu di perbaiki.  

 

Kata Kunci : Sistem Akuntansi Penjualan, Sistem Pengendalian Intern Penjualan, 

Efektifitas, Penjualan 
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ABSTRACT 

 

Sale is one of the important apects for companies seeking to make a profit. 

Unfavorable sales management will directly hurt the company. That’s necessary 

for the internal control system on sales in order to reduce the possibility  of fraud, 

waste, ineffectiveness and inefficiency that could hurt the company. PT. Armada 

Autotara Cikokol has implemented a system of accounting information on the 

sale. 

The purpose of this researh was to evaluate the accounting system sales, 

sales effectiveness of internal control, and evaluate sales accounting system in 

supporting the effectiveness of internal control applied by Pt. Armada Autotara 

Cikokol. Data were collected by interview, observation and documentation. 

Analysis was conducted using descriptive data analysis, by comparing theory and 

practice of what actually happened, as well as an evaluation of relevant 

documents. 

Based on the evaluations that have been conducted, showing that the 

accounting system of sales PT.Armada Autotara Cikokol was established in 

accordance with the company, internal control sales was quite effective but still a 

lot  needs to be repaired. 

 

Keywords: Sales Accounting Systems, Internal Control Systems Sales,  

Effectiveness, Sales 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 




