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ABSTRACT 

 

The accounting system is a component of an organization that is used to 
collect, classify, process, analyze, and communicate the relevant financial 
information for decision-making to outside parties, such as tax inspection, 
investors, creditors and the parties in the mainly management in order to 
facilitate the management of the company , in research aims to find out how sales 
accounting information system implemented by PT. Ritra Cargo Division Amway 
and to find out whether these sales accounting information systems to support the 
effective implementation of internal control sales. 

This research design is a qualitative descriptive. Data collection method 
used is the study of literature (Library Research) and field (Field Research). The 
data used are secondary and primary data. Methods of data analysis in this study 
is one type of qualitative research in the form of descriptive research with case 
study method or approach (Case Study). 

Based on the results of research, evaluation of the accounting system of 
cash sales at PT. Ritra Cargo Division Amway Jakarta is quite good although 
there are still shortcomings in the existing accounting system, namely the owner 
of the company is still acting as a part of marketing that helps received an order 
from the buyer, so that the authorization for the marketing is not only done by one 
person alone. For documents and records used in accordance with the needs of 
the company, and the use of company documents numbered prints. Sale 
accounting information system implemented by PT. Ritra Amway Jakarta Cargo 
Division can support the effectiveness of internal control implementation of sales 
companies. It can be known based on the research at PT. Ritra Cargo Division 
Amway Jakarta following the accounting information system sales has been able 
to produce information that is relevant, accurate, and timely, output information 
generated from sale accounting information system can be useful for management 
decisions based on sales, as well as the effectiveness of controls that are applied 
are able to provide the level of protection against errors or fraud that may occur 
in the company's sales activities. 

 
Keywords: Accounting Information Systems Sales, Internal Control Sales 
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ABSTRAK  

 

Sistem akuntansi merupakan komponen organisasi yang digunakan untuk 
mengumpulkan, menggolongkan, mengolah, menganalisa, dan 
mengkomunikasikan informasi keuangan yang relevan untuk pengambilan 
keputusan kepada pihak-pihak luar, seperti inspeksi pajak, investor, kreditur dan 
kepada pihak-pihak dalam terutama manajemen guna memudahkan pengelolaan 
perusahaan. penelitian in bertujuan untuk mengetahui bagaimana sistem informasi 
akuntansi penjualan yang diterapkan oleh PT. Ritra Cargo Divisi Amway serta 
untuk mengetahui apakah sistem informasi akuntansi penjualan tersebut dapat 
menunjang efektivitas pelaksanaan pengendalian intern penjualan. 

Desain penelitian ini adalah kualitatif deskriptif. Metode pengumpulan 
data  yang digunakan yaitu studi kepustakaan (Library Research) dan studi 
lapangan (Field Research). Jenis data yang digunakan adalah data sekunder dan 
primer. Metode analisis data dalam penelitian ini merupakan salah satu jenis 
penelitian kualitatif deskriptif berupa penelitian dengan metode atau pendekatan 
studi kasus (Case Study).  

Berdasarkan hasil penelitian, evaluasi sistem akuntansi penjualan tunai 
pada PT. Ritra Cargo Divisi Amway Jakarta sudah cukup baik meskipun masih 
ada kekurangan dalam sistem akuntansi yang ada yaitu pemilik perusahaan masih 
bertindak sebagai bagian marketing yang membantu menerima order dari pembeli, 
sehingga otorisasi untuk bagian marketing tidak hanya dilakukan oleh satu orang 
saja. Untuk dokumen dan catatan yang digunakan telah sesuai dengan kebutuhan 
perusahaan, dan penggunaan dokumen perusahaan bernomor urut tercetak. Sistem 
informasi akuntansi penjualan yang diterapkan oleh PT. Ritra Cargo Divisi 
Amway Jakarta dapat menunjang efektivitas pelaksanaan pengendalian internal 
penjualan perusahaan. Hal ini dapat diketahui berdasarkan hasil penelitian pada 
PT. Ritra Cargo Divisi Amway Jakarta sebagai berikut Sistem informasi akuntansi 
penjualan telah dapat menghasilkan informasi yang relevan, akurat, dan tepat 
waktu, output informasi yang dihasilkan dari sistem informasi akuntansi penjualan 
dapat bermanfaat bagi manajemen sebagai dasar pengambilan keputusan 
penjualan, serta efektivitas pengendalian yang diterapkan mampu memberikan 
perlindungan terhadap tingkat kesalahan atau kecurangan yang mungkin terjadi 
dalam aktivitas penjualan perusahaan. 

 
Kata kunci :  Sistem Informasi Akuntansi Penjualan, Pengendalian Internal 

Penjualan   




