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ABSTRAK

Sejalannya perkembang perdagangan di ibukota Jakarta, yang termasuk
dalam industri kecil, menengah maupun besar semakin berlomba-lomba dengan
pemakaian teknologi yang maju karena teknologi menjadi salah satu aspek penting
dalam bersaing dan bertahan dalam dunia perdagangan barang maupun jasa. Salah
satu contoh implementasi teknologi untuk meningkatkan persaingan bisnis ialah
dengan menggunakan electronic commerce (e-commerce) yaitu sistem penjualan
yang dibuat untuk memasarkan berbagai macam produk atau-jasa, baik dalam
bentuk fisik maupun digital. Pelaku pengusaha UMKM rata-rata masih melakukan
transaksi dengan cara datang langsung kelokasi dan menulis invoce dengan
kwitansi, Mamika Snack sebagai salah satu usaha rumahan (UMKM) yang menjual
produk makanan vyaitu donat dan snack kering, selama ini Mamika Snack
mempunyai beberapa kesulitan yaitu Mamika Snack sudah mulai banyak calon
pembeli jarak jauh, dalam pencatatan produk suka terjadi ketidaksamaan dengan
produk yang dibuat dan pemasaran produk masih dalam lingkup ruang skala kecil
sehingga Mamika Snack masih tidak dikenal banyak orang.. Penelitian ini bertujuan
untuk merancang dan membangun sistem penjualan produk berbasis web
menggunakan laravel dan algoritma fifo yang dapat membantu pengusaha UMKM
dalam melakukan kegiatan promosi produk, transaksi jarak jauh, dan manipulasi

data penjualan.

Kata Kunci : Sistem Penjualan, UMKM, Algoritma FIFO.
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ABSTRACT

In line with the development of trade in the capital city of Jakarta, those
belonging to small, medium and large industries are increasingly competing with
the use of advanced technology because technology is an important aspect in
competing and surviving in the world of trade in goods and services. One example
of implementing technology:to increase business.competition is by using electronic
commerce (e-commerce), namely a sales system created to. market various kinds of
products or services, both in physical and digital forms. On average, MSME
entrepreneurs still make transactions by coming directly to the location.and writing
invoices with receipts, Mamika Snack as a home-based business (MSMEs) that
sells food products, namely donuts and dry snacks, so ‘far Mamika Snack has had
several difficulties, namely Mamika Snack there are already many prospective
long-distance buyers, in product registration there is often a discrepancy with the
products made and product marketing is still on a small-scale scope so that many
people still don't know Mamika Snack. This study aims to design and build a web-
based product sales system using laravel and the fifo algorithm that can help MSME
entrepreneurs in carrying out product promotion activities, remote transactions, and

manipulation of sales data.

Keyword : Sales System, UMKM, FIFO Algorithm.
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